ZAPRASZAMY NA:

10-TYGODNIOWY CYKL
KONSULTACJI | SZKOLEN NA
ZYWO. WSPOLNIE STWORZYMY
MATERIALY MARKETINGOWE,
KTORE BEDA PRACOWALY

NA CIEBIE PRZEZ LATA.

Przygotowali§my specjalny program, w ramach
ktérego mozesz razem z nami pracowac nad
marketingiem Twojego matego biznesu. | stowo
Jrazem’ pojawia sie tutaj nieprzypadkowo, bo
proponujemy Ci spotkania na zywo, regularne
konsultacje i natychmiastowg pomoc. @



TEN CYKL NAZWALISMY:

MARKETING OR/2NOW/ZANNY

CZEGO MOZESZ SIE SPODZIEWAC?

e Marketing Opanowany, bo... wreszcie zapanujesz nad marketingiem, a nie on nad
Toba. @ Mamy dla Ciebie gotowy proces i narzedzia. Koniec btgdzenia, dziatania
na wtasng reke i zastanawiania sie na co postawic.

o Marketing Opanowany, bo... stawiamy na spokdj, naturalnos¢ i ludzkie podejscie.
Udowodnimy Ci, ze marketing nie musi oznacza¢ wsadzania nogi miedzy drzwi,
wyskakiwania z lodéwki ani manipulacji.

o Marketing Opanowany, bo... w matej firmie da sie osiggnac¢ stabilizacje i przewidy-
walnos¢. Pomozemy Ci utozy¢ marketing tak, zeby uciec od sezonowoéci, bazowania
na poleceniach albo liczenia na szczeScie.

o Marketing Opanowany, bo... osobiscie bedziemy panowali nad tym, zeby
udato Ci sie wszystko wdrozy¢ i dopasowac do siebie. Odpowiemy na wszystkie
pytania, skomentujemy postepy i bedziemy pod reka.

BRZMI DOBRZE? @ NO TO ZOBACZ CZYM DOKELADNIE SIE ZAJMIEMY.




NAD CZYM
SERZIEM\Y
PRACOWAC?

Nasza propozycja to 10-tygodniowy program,

w ktérym zajmiemy sie wszystkimi najwazniejszy-
mi obszarami marketingu. Opanujesz ten temat,
bo wreszcie spojrzysz na niego kompleksowo.

Na nastepnych stronach znajdziesz doktadny
plan dla kazdego tygodnia.
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TYDZIEN 1

USTALIMY NA JAKICH KLIENTACH ~
1POTRZEBACH NAJLEPIEJ SIE SKUPIC.

Pokaze Ci nietypowy sposdb na okreslenie optymalnej grupy docelowej
i jej potrzeb. Wykorzystamy do tego metode opracowang i przetestowang
przez profesoréw z Harvardu. To podejscie nie wymaga tworzenia person
albo skomplikowanych badan rynku.

CO Z TOBA ZOSTANIE:

o Ustalisz najwazniejsze potrzeby i problemy klientéw, na ktérych
najbardziej optaca sie koncentrowac.

e Stworzysz baze informacji o klientach, dzieki ktérej kazde zadanie
marketingowe zrobisz trzy razy szybciej.

e Doprecyzujesz lub wybierzesz dla siebie optymalna nisze.
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TYDZIEN 2

ULEPSZYMY TWOJA OFERTE TAK, ZEBY BYLA
DLA KLIENTA BARDZIEJ WARTOSCIOWA
1 LEATWIEJ SIE SPRZEDAWALA.

Pokaze Ci mechanizm, ktéry decyduje o tym, czy odbiorca zdecyduje sie
na zakup lub wspotprace. Odtworzymy proces decyzyjny potencjalnego
klienta i zadbamy o to, zeby na kazdym z jego etapéw Twéj produkt lub
ustuga wydawaty sie najlepszym wyborem.

CO ZTOBA ZOSTANIE:

e Zatatasz luki w ofercie, ktére sprawiaty, ze klient jg odrzucat. Dzieki temu zmniejszysz
odsetek klientéw, ktérzy przechodzg obojetnie obok tego, co proponujesz.

e Zwiekszysz warto$¢ swojej oferty w oczach klienta (np. bedziesz mie¢ mozliwos¢
podniesienia ceny).

e /budujesz rozwigzanie, ktore wyrdznia sie na tle konkurencji i ktére trudno
porownac z innymi.
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TYDZIEN 3

WS?éLNIE STWORZYMY KOMUNIKACJE,
KTORA CIEKAWIE I SKUTECZNIE OPOWIADA
O TWOJEJ OFERCIE.

Dzieki metodzie O.R.A.tor dowiesz sie jak najlepiej opowiada¢ o tym,
co oferujesz, jakie daje to korzysci i czym sie wyrdznia. Poznasz przepis
na skuteczny, ale tez krétki i konkretny przekaz.

CO Z TOBA ZOSTANIE:

e Stworzysz opis swojej oferty, ktéry mozesz wykorzystaé pdzniej
w dziesigtkach miejsc.

e (Opakujesz swoje rozwigzanie w komunikacje, ktéra przyciagnie uwage
odbiorcéw, pozwoli im zrozumie¢ co proponujesz i zacheci do zakupu.
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TYDZIEN 4

POKAZE Cl JAK TWORZYC CONTENT, KTORY
JEDNOCZESNIE EDUKUJE | SPRZEDAJE.

Naucze Cie mojego systemu tworzenia contentu, ktéry pozwala
mi od kilkunastu lat szybko i regularnie publikowac¢ dziesigtki
materiatdw na réznych platformach. Pokaze Ci co robig, zeby te
tresci byty interesujace, tatwe w przygotowaniu i jednoczesnie
skuteczne biznesowo.

CO Z TOBA ZOSTANIE:

e Poznasz metode, ktéra tydzien po tygodniu bedzie
generowata dla Ciebie kolejne tresci.

e Stworzysz plan publikacji contentu na najblizsze miesigce.

e Zrozumiesz co trzeba zrobi¢, zeby tresci podobaty sie
odbiorcom, ale jednocze$nie zarabiaty.
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TYDZIEN 5

WYSTARTUJESZ Z REKLAMA, KTORA
DOPASUJESZ DO TWOJEGO TYPU
BIZNESU | BUDZETU.

Pokaze Ci jak niskim kosztem zaczaé¢ tworzy¢ reklamy, ktére zarabiaja.
Dostaniesz od nas catg strukture i taktyki potrzebne do prowadzenia
wtasnych kampanii. Uwzglednimy rézne branze i poziomy cenowe.

CO Z TOBA ZOSTANIE:

e Nauczysz sie tworzy¢ kampanie w ramach metody 1-3-5.
e Dowiesz sie jak zaplanowa¢ budzet i kontrolowac wyniki.

e Przygotujesz 10 kreacji reklamowych i dowiesz sie jak
dostosowac je do réznego typu klientéw.
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TYDZIEN &

STWORZYMY PROJEKT, KTORY BEDZIE
PROMOWAL CIE ORGANICZNIE.

Pokaze Ci moja technike Projektow Zasiegowych, kt6ra pozwolita
mi bez wydatkéw na reklame, znajomosci i doSwiadczenia stac sie
w kréotkim czasie rozpoznawalng osobg w mojej branzy.

CO ZTOBA ZOSTANIE:

e Wymyslimy i zaplanujemy projekt promujgcy Twojg
firme i pokazujacy Cie jako autorytet.

e Nauczysz sie technik hakowania wzrostu, przydatnych
przy automatycznym zdobywaniu zasiegu.

e Zbudujesz baze kontaktow, ktére pomogg Ci dotrzeé
szerzej ze swojg oferta.
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TYDZIEN 7

WYKORZYSTASZ POTENCJAL E-MAIL MARKETINGU.
DOWIESZ SIE JAK ZDOBYC PIERWSZYCH LUB
KOLEJNYCH SUBSKRYBENTOW.

Zaplanujemy komunikacje, wybierzemy formute oraz odhaczymy kwestie
techniczne i prawne. Dowiesz sie jak budowaé swoja liste, dbaé o jako$é
bazy i wysyta¢ dopasowane tresci, bez spedzania nad tym dtugich godzin.

CO Z TOBA ZOSTANIE:

e Zaplanujesz komunikacje i wybierzesz dla siebie formute,
dopasowang do Twoich mozliwosci.

e (Odhaczymy 3 najwazniejsze rzeczy na start: wybierzesz narzedzie,
zatatwisz kwestie prawne i zadbasz o dostarczalnos¢.

e Dowiesz sie jak dba¢ o baze mailowg, co mierzyc¢ i jak ocenia¢ wyniki.

e Dostaniesz gotowy plan i trzy schematy rozwoju: od zera do 100 subskrybentow,
od 100 do 1000 subskrybentow oraz powyzej 1000.
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TYDZIEN 8

ZBUDUJEMY DOPASOWANY DO CIEBIE
MECHANIZM SPRZEDAZOWY.

Poznasz proces budowania Mechanizmu Sprzedazowego,

czyli sposobu na zamienianie odbiorcow w ptacacych klientow.
Pokaze Ci r6zne podejscia, metody i wszystkie niezbedne kroki,
a potem wspdlnie dopasujemy do Ciebie najlepsze rozwigzanie.

CO Z TOBA ZOSTANIE:

e Proces sprzedazy opiszesz w formie procesu, ktéry da sie automatyzowac
i/lub delegowac.

e Nauczysz sie roznych sposobéw budowania Mechanizmu Sprzedazowego.

o Wybierzesz techniki sprzedazowe, ktére pasujg do Twoich odbiorcow,
ale tez Twojego stylu i preferencji.
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TYDZIEN 9

WDROZYMY W TWOJEJ FIRMIE DODATKOWE
TECHNIKI ZWIEKSZAJACE SPRZEDAZ.

Istniejg rozne bardziej zaawansowane metody, ktére
zwiekszaja warto$é zamowien. Pokaze Ci moje ulubione
sposoby. Nie sg niezbedne, ale wyraznie poprawiajg efekty.

CO ZTOBA ZOSTANIE:

e Dowiesz sie jakie dodatkowe metody mozna wdrozy¢, zeby zwiekszy¢
wartos¢ zamowien albo odsetek klientoéw decydujgcych sie na zakup.

e Stworzysz dtugofalowy plan rozwoju i optymalizowania sprzedazy.
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TYDZIEN 10

NA ZAKONCZENIE POKAZE Cl JAKDBAC
O DOBRE NASTAWIENIE ORAZ JAK
PLANOWAC PRACE NAD MARKETINGIEM.

Zeby marketing byt skuteczny, potrzebne sg nie tylko twarde
techniki, ale tez dobre podejscie. Pokaze Ci jak walczy¢ ze
ztymi przekonaniami, ktore blokujg Twoje efekty.

CO Z TOBA ZOSTANIE:

e Nauczysz sie obchodzi¢ najwieksze blokady, wptywajace
negatywnie na podejscie do marketingu i sprzedazy.

e Zaczniesz dziata¢ systematycznie. Przestaniesz bazowac
na chwilowych zrywach i odktada¢ zadania na péznie;.

e Stworzysz elastyczny plan, dzieki ktéremu praca nad
marketingiem bedzie ptynna.

09




JAKTO BEDZIE WYGLADALO?

PEWNIE PAMIETASZ, ZE PROPONUJEMY CI WSFOLPRACE PRZEZ
10 TYGODNI. KAZDY TYDZIEN BEDZIE MIAL SWOJ USTALONY RYTM:

» Poniedziatek: Spotykamy sie na zywo (online) na krétkie szkolenie (kilkadziesigt
minut). Tam poznajesz metody, narzedzia i strategie. Dostajesz tez instrukcje,
szablony itd. potrzebne do stworzenia materiatow zwigzanych z tematem tygodnia.

e Wtorek - Czwartek: Dziatasz we wtasnym tempie nad stworzeniem materiatéw.
To moment, w ktérym poniedziatkowg teorie zamieniasz na gotowe zasoby.

Ale to nie oznacza, ze zostajesz bez opieki. W naszej zamknietej spotecznosci masz
nielimitowang mozliwos¢ zadawania nam pytan i konsultowania postepow.

» Piatek: Spotykamy sie kolejny raz na zywo, tym razem na sesji Q&A. To jeszcze jedna
okazja do zadania pytan, oceny efektow i podsumowania pracy.



KIEIDNYS
ZACZYNAMY?

Program rozpoczyna sie 19.02 i trwa do 26.04.
To doktadnie 10 tygodni wspdlnej pracy.

Catos¢ konczysz z gotowymi materiatami,
nowg wiedzg i energia.




PODSUMOWUJAC

CO DOKEADNIE PROPONUJEMY W PROGRAMIE
MARKETING OPANOWANY:

e 10 szkolen na zywo (raz/tydzien)
e 10 sesji Q&A (raz/tydzien)

e Indywidualna ocena Twoich materiatdw w spotecznosci
(odpowiadamy w ciggu kilku godzin)

e Nielimitowany dostep do wszystkich naszych kurséw
(o tacznej wartosci ponad 4000 zt!)

e Dostep do spotecznosci kursantéw (na czas trwania programu)
e Ksigzka Metoda Teczowki w wersji papierowej i elektronicznej
e Ksigzka Narodziny Marki (wersja papierowa, do wyczerpania zapasow)

e Kilkadziesigt szablondw i arkuszy przyspieszajacych prace



ZARISZASIE!
JUZ TERAZ!

WejdZz na marketingopanowany.pl

Na stronie znajdziesz znacznie wiecej
szczegotdw, takich jak pakiety cenowe,
opinie, FAQ itd.

A MOZE MASZ PYTANIA?

Pisz Smiato na kontakt@klosinski.net



